Британо-российское партнерство «Атомные города»  /
Британская программа по закрытым ядерным центрам
Бизнес План для Проекта 
Краткое название (10 слов максимум)

Дата 
Инициатор проекта:

Заявитель
Подготовлено: 
Организация, разработавшая бизнес-план
СОДЕРЖАНИЕ
	1. Описание проекта. Описать проект и объяснить, почему существует спрос на данный продукт, как его необходимо производить, и чем он отличается от других продуктов на этом рынке. Если необходимо какое-либо дальнейшее развитие продукта, чтобы подготовить его для выхода на рынок, объяснить, что необходимо сделать, и предоставить предполагаемый график и смету расходов. Приложить краткое содержание рыночных исследований на двух страницах (но не копировать сам отчет по исследованиям). Кратко изложить план по созданию новых постоянных рабочих мест, отдельно определив те, которые будут созданы для бывшего персонала ядерного оружейного комплекса. 
	3

	2. Источники финансирования проекта. Объяснить все предлагаемые источники, включая предыдущее грантовое или инвестиционное финансирование, ПАГ/CNCP, накопленный капитал, банковские кредиты и других инвесторов. Если запрашивается грант ПАГ/CNCP (как вариант выплате процентов за кредит), объяснить, почему он необходим. Приложить документальное свидетельство наличия финансирования, предоставленного  не со стороны ПАГ/CNCP, включая любой вклад, внесенный со стороны заявителя или других сторон. Предоставить таблицу, показывающую использование каждого источника финансирования под такими основными заголовками, как оборудование, помещения, обучение персонала, сертификация, патентование и т.д. 
	5

	3. Описание заявителя. Описать историю организации, текущий статус, партнерства и т.д., текущую форму собственности и структуру управления. Предоставить имена ключевых сотрудников (Генеральный директор, ключевой финансовый и технический персонал) и приложить их резюме. Перечислить  их навыки, необходимые для успешной работы по проекту. Описать структуру коммерческого партнерства, характер и ресурсы настоящих и планируемых партнеров, связанных с заявкой.
	6

	4. Продукция, производимая компанией. Объяснить текущие положение, включая мощность производства, продукцию, которая уже на рынке, и новую продукцию, предусмотренную в заявке.
	8

	5. Бюджет проекта 
	10

	
	5.1. Затраты, связанные с реализацией предлагаемого инвестиционного проекта
	10

	
	
	5.1.1. Необходимое оборудование (перечислить и дать краткое объяснение вместе с указанием стоимости каждой единицы оборудования, и указать возможных поставщиков)
	10

	
	
	5.1.2. Защита интеллектуальной собственности (Международное и национальное патентование, объяснить стратегию патентования)
	11

	
	
	5.1.3. Сертификация и координирование работы с наблюдающими властями (объяснить, что требуется, и как это будет работать)
	11

	
	
	5.1.4. Строительство, реконструкция или ремонт помещений (объяснить, указывая площадь и расположение, и описать характер работы, которую необходимо выполнить, включая предоставление основных услуг) 
	11

	
	
	5.1.5. Сумма затрат на реализацию проекта 
	12

	
	5.2. Текущие расходы для предприятия, анализированные по секторам, если их больше, чем один, с разбивкой по следующим отчетным периодам: поквартально на следующие два года и потом на три года.   
	12

	
	
	5.2.1. Сырье (объяснить стратегию закупки)
	12

	
	
	5.2.2. Прямые издержки производства (перечислить и объяснить)
	13

	
	
	5.2.3. Накладные расходы производства, маркетинг и продажи (объяснить ожидаемые накладные расходы и кратко изложить запланированную стратегию маркетинга и продаж)
	16

	
	
	5.2.4. Затраты на персонал (указать количество сотрудников на каждый запланированный период, разбитых в соответствии с уровнем заработной платы)
	17

	
	5.3. Производство и продажа новой продукции, проанализированной по секторам, если его больше, чем один, с указанием количественных данных для каждого отчетного периода  
	19

	
	
	5.3.1. Запланированный объем производства 
	19

	
	
	5.3.2. Запланированный объем продаж 
	19

	
	
	5.3.3. Ожидаемая стоимость продаж 
	20

	6. График и этапы реализации проекта 
	21

	
	6.1. Этапы реализации проекта с указанием вех для проведения мониторинга 
	21

	
	6.2. График этапов проекта с таблицей отмеченных вех 
	22

	
	6.3. Вехи для финансирования проекта со стороны ПАГ/CNCP, включая удержание ~ 10% от суммы, выплачиваемых после завершения годового мониторинга. 
	23

	7. Возможные риски по проекту. Краткий (максимум 1 страница) анализ технических, финансовых и коммерческих рисков, вместе с предусмотренными мерами по минимизации этих рисков   
	24

	8. Краткая финансовая информация. Составить таблицы, показывающие для каждого сектора рынка и на каждый отчетный период следующее: 
Инвестиционные издержки: закупка оборудования, защита интеллектуальной собственности, сертификация, строительство помещений / ремонт 
Текущие расходы: сырье, другие прямые расходы, косвенные издержки, затраты на персонал 
Объемы продаж 
Стоимость продаж 
Валовая прибыль 
Налоги
Чистая прибыль 
Необходимо предоставить краткие комментарии относительно чувствительности этих данных в связи с неопределенностью информации в бизнес-плане.  
Краткая таблица о прибылях и убытках для каждого отчетного периода. 
Краткая таблица движения наличности для каждого отчетного периода. 
(расчеты в данной таблице должны легко согласовываться с предыдущими финансовыми данными в соответствии с правилами бухгалтерского учета, т.е. какие суммы включают или не включают НДС или другие налоги). Чрезмерная точность не требуется, поэтому расчеты желательно округлять до 100 фунтов.   
Необходимо предоставить краткие комментарии относительно заключений, сделанных на основе этих кратких таблиц,  т.е. уровень рентабельности, дата окупаемости капиталовложения и т.д.

	

	9. Заключения. Краткая информация относительно того, почему это хороший инвестиционный проект, и ему необходимо оказать поддержку со стороны ПАГ/CNCP. 
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